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Quick Check

Effizienter und einfacher Einstieg in die »»
Finanzplanung

Einfaches und schnelles Werkzeug zur »»
Visualisierung von Vermögensbildung-
sprozessen 

Kombination regelmäßiger »»
Sparprozesse mit Einmal- und 
Sonderzahlungen

Konstante Generierung von fresh »»
money

Akquisition junger Potenzialkunden»»

Product Sheet | Vermögensaufbauplanung

Finanzplan Vermögensaufbauplanung

Vermögensaufbauplanung – eine chancenreiche Anwendung 

Neben der Realisierung bestimmter Wünsche und Ziele tritt beim Vermögens-
aufbau immer mehr der Aspekt der Altersvorsorge in den Vordergrund. Für eine 
fundierte, systematische Vermögensaufbauplanung (VAP) sind einerseits die 
Kundenziele und andererseits die persönliche Situation des Kunden ausschlag-
gebend. Faktoren wie Lebensphase und Risikoeinstellung sowie Anspardauer, 
Vermögensziel und steuerliche Faktoren sind dabei einzubeziehen. Gerade 
auch vor dem Hintergrund vieler junger aufstrebender Potenzialkunden im 

Finanzplan Vermögensaufbauplanung
Softwaregestützte Kundenberatung 
		     zur Optimierung der Vermögensbildung

Die Entwicklung der Assetklassen wird grafisch ansprechend dargestellt. Neben dem mittleren Ertrag können die 

Streubreiten der Renditen bezogen auf die einzelnen Assetklassen eingesehen werden.
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„Die Beratung wird strukturiert, Vermögensaufbauprozesse systematisch und 
transparent dargestellt.“

Bereich des Segments der vermögenden 
Privatkunden gewinnt dieser Themenbe-
reich auch hier zunehmend an Bedeutung. 
Chancenreich ist diese Anwendung vor 
allem deshalb, weil sämtliche kundenin-
dividuellen Aspekte in die Planung des 
Vermögensaufbaues einbezogen und 
analysiert werden. Darüber hinaus bietet 
die Integration der Anwendung VAP in 
gegebene Plattformen der Vertriebsun-
terstützung die Möglichkeit, Synergien für 
die Stärkung des Vertriebs zu nutzen.

Leistungsspektrum der Finanzpla-
nungsanwendung Vermögensauf-
bauplanung

Beim Start der Anwendung aus dem 
führenden CRM-System werden alle für 
die Beratung relevanten Kundeninfor-
mationen angezeigt. Diese Basisdaten 
werden im Gespräch mit dem Kunden um 
spezifische Aspekte der Vermögensauf-
bauplanung ergänzt, wie z.B. Zielkapital 
oder monatlicher Ansparbetrag, Zahlungs-

rhythmus, unregelmäßige Sparbeträge 
und Risikoneigung für die Kapitalbildung. 
Mit neuester Technologie wird der Berater 
durch eine einfach zu bedienende und 
grafisch ansprechende Oberfläche 
geführt. 

Hierdurch ist es z.B. auch möglich, dem 
Kunden am Bildschirm verschiedene 
Szenarien der Ansparentwicklung 
aufzuzeigen. Anschließend erfolgt die 
Berechnung des Ansparportfolios unter 
Berücksichtigung dieser Kundenwünsche. 
Dabei wird die monatliche Soll-Sparrate, 
differenziert nach Assetklassen,    in der 
Ergebnisdarstellung unter Berücksich-
tigung steuerlicher Aspekte ausgewiesen.

Die Vorteile der Vermögensaufbau-
planung auf einen Blick:

Die Vermögensaufbauplanung ist ein »»
einfaches Werkzeug zur Optimierung 
und Visualisierung von Vermögensbil-
dungsprozessen

Dem Bedarf der Vermögensbildung »»
wird mit dieser Finanzplanungsan-
wendung qualitativ hochwertig 
entsprochen

Neben den regelmäßigen Sparraten »»
können auch Einmalzahlungen und 
unregelmäßige Sparbeiträge in den 
Vermögensaufbauprozess integriert 
werden

Der Kunde erhält als Mehrwert einen »»
grafisch überzeugenden Finanzplan 
mit konkreten Handlungsvorschlägen

 
Mit der Vermögensaufbauplanung »»
wird auch bereits ein erster Schritt 

Im Ergebnis wird der Vermögensaufbauprozess auf Assetklassenebene dargestellt. Der Berater hat die Möglichkeit das Ergebnis individuell an die Bedürfnisse des Kunden anzupassen.
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in Richtung Altersvorsorgeberatung 
getan, indem dem Kunden durch 
einfache Klicks im Rahmen der 
Optimierung die Angst vor großen 
Beträgen genommen wird

Die Anwendung ermöglicht die »»
Umsetzung der zielgerichteten 
Beratung unter Integration von 
Software und Vertriebsprozessen. Sie 
führt zu hoher Kundenzufriedenheit 
und äußert sich dies in nachweisbaren 
Verkaufserfolgen und damit in einer 
Steigerung der Deckungsbeiträge für 
Ihr Haus.

Integration 
in bestehende CRM-Systeme

Neben der deutlich erzielbaren 
qualitativen Verbesserung der Kundenbe-
ratung bietet diese Anwendung aufgrund 
der technischen Integration in bestehende 
CRM Systeme besondere Vorteile. 

Die Funktionen der Finanzplanung zur 
Vermögensaufbauplanung sind mit 
dem im Haus bestehenden CRM-System 
eng verzahnt. Alle Daten zum Kunden 
werden so weit wie möglich im führenden 
Basis-CRM-System vorgehalten. Somit wird 
eine doppelte Datenhaltung vermieden. 
Die für den Kunden erarbeiteten 
Handlungsergebnisse werden an das 
führende CRM-System übergeben und 
können so für die Fortführung, Umsetzung 
und Kontrolle des Akquisitionsprozesses 
genutzt werden. 

Des Weiteren findet eine Verzahnung mit 
dem Aufgabensystem des Basis-CRM-
Systems statt. Weiterhin erfolgt eine 
Verknüpfung des Vertriebsprozesses mit 
anderen Beratungsanwendungen. Auch 
eine direkte Auswertbarkeit des Vertriebs-
erfolges auf Knopfdruck ist möglich. Erzielt 
werden somit überzeugende Prozess- und 
Produktivitätsvorteile.

Einbindung in das vertriebliche 
Gesamtkonzept

Für eine Erhöhung des Vertriebserfolges ist 
die Software zwar eine notwendige, aber 
nicht allein ausreichende Voraussetzung. 
Die Einbindung in ein vertriebliches 
Gesamtkonzept ist unabdingbar. 
Die Verknüpfung der technischen 
Möglichkeiten mit den Aspekten Mitarbei-
terverhalten und -führung, Controlling 
sowie Prozessdenken sind entscheidende 
Faktoren für den erfolgreichen Einsatz. Aus 

diesem Grund hat update ein spezielles 
Implementierungskonzept entwickelt, das 
all diese Punkte berücksichtigt. 

1. Stufe (Kick-Off)
Kick-Off-Veranstaltung mit dem 
Management für den Privatkundenver-
trieb zur Präsentation der Möglichkeiten 
und Chancen der Finanzplanungsan-
wendung sowie zur Evaluierung und 
Abstimmung von Zielen und Handlungs-
notwendigkeiten.

2. Stufe (Workshops)
Workshops zur Abstimmung und 
Optimierung der wesentlichen 
Handlungsfelder. Dazu zählen Definition 
der Zielkunden, der Beratungs- und 
Betreuungsprozesse, Anpassung des 
Steuerungssystems sowie die Konzeption 
der Qualifizierungsaktivitäten.

3. Stufe (Training)
Durchführung der Schulungs- und 
Trainingsmaßnahmen für Mitarbeiter und 
Führungskräfte gemäß zuvor erarbeitetem 
Schulungskonzept. Ggf. Anwendung 
vernetzter Schulungs- und Trainingsmaß-
nahmen durch Verbindung von Vertriebs-/
Verkaufstraining und Anwendungs-
schulung.

4. Stufe (Review)
Regelmäßige Review-Sitzungen 
zur Beurteilung von Verlauf und 
Ergebnissen des Beratungskonzeptes der 
Finanzplanung, ggf. Veranlassung der 
Nachjustierung.

Neben einer Dynamisierung und der Auswahl des Sparmodells und des Zahlungsrhythmus können Sonderzahlungen
(z.B. Tantiemen und Fälligkeiten) in den Ansparprozess einfließen.
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